
Portfolio JC C&C_ Viral

Project 브랜딩 & 전환 증대



Café / Community Viral

적합 커뮤니티 및 네이버/다음카페게재 Platform:

적합한 카페/커뮤니티를 선정, 해당 플랫폼의 실제 활동유저의 계정으로

‘생활정보’, ‘꿀팁’ 등의 포맷을 띈 홍보성 상품을 게시해

유저들의 공격성을 낮추고 홍보효과를 높인 상품입니다.
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개요: 남성용 섬유유연제 상품의 이미지 메이킹 및 전파, 매출증대

• 클라이언트 / 타겟 / 상품 등 조건에 대한 철저한 조사

• 지리, 인구통계, 소비심리 관련 데이터 심층 분석

• 기존 타겟과 다른 고객층 발굴 및 해당 유저층을 대상으로 세심한 제품 이미지 설정, 어필

• 시즌을 고려한 최적화 광고 전략 수립

→ 광고 집행 전 기간 대비 광고 실행 후 매출 및 장바구니 담기 1,000% 이상 증대
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전환 광고 ( Stage 1 )

구분 전환 기반 세팅

투입 비용(\) 100,000

도달(명) 58,574

CPV(\) 1.70

타겟: 19-27세 여성

일시: 19/12/15

광고 목적: 전환
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플랫폼: 쭉빵카페(막생정 게시판), 2차 핫플 게시물 등록



전환 광고 ( Stage 2 )

구분 전환 기반 세팅

투입 비용(\) 100,000

도달(명) 13,220

CPV(\) 7.56

타겟: 19-27세 여성

일시: 19/12/17

광고 목적: 전환

◆ JC Portfolio – Café / Community Viral

플랫폼: 여성시대(콧구멍확장 게시판)



Café &
Community

기존 ‘남성 타겟’의 한계에서 벗어나 ‘쿨시크한 커리어우먼의 아이템‘ 프레임 형성

사이트 내 페미니즘/유니섹슈얼 등 기류에 편승하여 폭발적 반응 형성
타겟 범주 확장

A.T.A. 시너지 저스트컴퍼니의 고유 데이터마케팅 솔루션인 ‘정밀타겟광고’ 와의 시너지 효과로

해당 카테고리의 여성 데이터 대량 축적, 정밀타겟광고 적용으로 유사 타겟 설정기반 마련

바이럴 촉매
조회수에 따라 스크랩 발생, 온라인 상의 긍정적 바이럴 촉매 역할

일정 수준의 인지도를 기반으로, 한정된 예산으로 전환 극대화

자율적인 티켓 운용
‘쿨시크 아이템’ 프레임 성공에 따라 기 계획되었던 핫딜성 커뮤니티 업로드를 포기, 

유동적으로 플랫폼을 변경하여 기존 예상치를 초과하는 성과도출
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\ 1,250,000(실행 및 기획비용 \200,000 포함)

\ 24,384,000

₩ 29,911,000

1,950%

71,794 명

1,280명

• 총 광고 집행 비용:

• 직접수익:

• 총수익:

• 평균 ROAS:

• 도달 총계:

• 총 구매:

집행비용
\ 1,250,000

직접수익
\ 24,384,000

총수익
\ 29,911,000

→ 광고 집행 기간 내 자사몰 총수익 81.5% 직접 기여
→ 평균 ROAS 1,950%유지(7일 쿠키 유지 기준)

→ ‘JC 정밀타겟광고’와 연계하여 잠재고객 타겟 확장 및 유치
→ 실행기간 5일의 단기간 프로젝트성 마케팅
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1차 실행

2차 실행



If you have any questions or concerns, please contact Service support.
(궁금하신 사항이 있으시면, 고객지원에 문의 주세요)

JC Group 
E-mail: info@just-company.co.kr

Phone: +82 (0)2-555-0914
Fax: +82 (0)2-553-0914

The Last Marketing Manager :)

mailto:info@just-company.co.kr

